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Resumo:

Os custos de transagdo, também conhecidos como custos de negociagdo, representam custos
econdémicos que influenciam o processo de tomada de decisdo. Este estudo analisou uma
empresa fabricante de mdquinas e equipamentos destinados as industrias de farinha de
mandioca e derivados, tendo como objetivo principal identificar quais sdo os custos de
transacdo presentes em suas operacoes de comercializagdo e como esses custos afetam os
resultados contdbeis. Para isso, utilizou-se das técnicas da pesquisa qualitativa, com coleta de
dados documental por meio do modelo de contrato padrdo utilizado pela empresa em suas
negociagées comerciais, além de entrevista. Os dados foram analisados a luz da Teoria dos
Custos de Transagdo, cujos resultados foram apresentados de forma descritiva. A andlise
permitiu concluir que os custos de transacdo afetam o agente vendedor por meio de possiveis
custos de produgdo adicionais, e também afetam o agente comprador, de modo a elevar o
preco de aquisicdo do equipamento, a aumentar os custos de instalacdo, e a provocar perdas
no investimento realizado ou imobilizado adquirido. Uma vez que as operagoes analisadas ndo
se enquadram na obrigatoriedade de observagdo as regras contidas na NBC TG 08, os custos
de transacdo sdo elementos que afetam a determinag¢do do preco do venda e sdo evidenciados
através dos principios e legislagdo contabil.
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1 Introducao

A teoria dos Custos de Transacdo foi desenvolvida por Ronald Coase em 1937 e
apresentou importantes contribuicdes para as analises de custos, uma vez que prople a
existéncia dos custos de negociacdo, além dos custos de producédo. Tal teoria demonstra que 0
processo de tomada de decisdo € interferido pela simples existéncia de custos de transacdo de
modo a exigir desde novos modelos de tomada de decisbes até uma nova estrutura
organizacional. O cerne da Teoria de Custos de Transacdo é tornar os custos de transacao
conhecidos, a fim de mitiga-los ou elimina-los (COASE, 1993).

Baseado nesta teoria, este estudo empirico parte das analises iniciais de Silva, Barzotto
e Barzotto (2014) e busca analisar os custos de transagcdo em paralelo aos custos de producéo,
a fim de compreender a forma como se consubstanciam em contratos de compra e venda de
maquinas e equipamentos industriais cuja fabricacdo € encomendada pelo comprador
diretamente ao fabricante.

Foi escolhido como objeto de estudo uma empresa que atua no segmento de fabricagédo
de maquinas e equipamentos para industrias de farinha de mandioca e derivados, situada no
municipio de Araruna/PR. Esta empresa fabrica maquinas e equipamentos apenas por
encomenda, por intermédio de contratos de compra e venda para entrega futura, ndo havendo
negociacdes no mercado financeiro.

Buscou-se, responder o seguinte problema de pesquisa: Quais sdo 0s custos de
transacdo presentes nas operagdes de comercializacdo de maquinas e equipamentos para
inddstria de farinha de mandioca? Como esses custos afetam os resultados contabeis?
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A fim de responder estas perguntas de pesquisa, alguns objetivos foram tracados.
Primeiramente, buscou-se analisar, a luz da Teoria dos Custos de Transa¢do, quais elementos
que geram custos de transacdo estdo presentes nos contratos de comercializacdo da referida
firma. Em seguida, verificar quais os custos de transacdo sdo gerados nas operacdes e, por
fim, analisar qual tratamento contabil é dado aos custos de transacdo presentes nestas
negociagdes.

Assim como propGe a Teoria dos Custos de Transacao, este estudo contribuiu para a
identificacdo dos custos de transacdo presentes nas negociagdes geradoras de receita para a
empresa objeto de estudo, o que permite identificar alternativas de reducdo ou eliminagédo
destes custos, além de auxilio no processo de tomada de decisdo e na formacdo do preco de
venda das méaquinas comercializadas. Este estudo proporciona ainda uma visdao econdmica
sobre o processo de tomada de decisdo, o qual tem fundamental importancia na anélise de
resultados.

Em termos de estrutura, este artigo apresenta, além desta introducdo, uma breve
revisao de literatura sobre a Teoria dos Custos de Transacao, contratos e o tratamento contabil
normatizado para os custos de transacdo, a exposicao da metodologia aplicada a pesquisa, 0s
resultados deste estudo e consideragdes finais.

2 Revisdo de Literatura
2.1 A teoria de custos de transagao

A Teoria dos Custos de Transacdo faz parte da Teoria da Nova Economia Institucional
e foi desenvolvida por Ronald Coase em 1937 no livro “The nature of the firm”. Ficou
popularmente conhecida apds Oliver Williamson, em meados de 1970, utiliza-la como base
tedrica para seus estudos.

Os custos de transacdo sdo concebidos como custos decorrentes de transacdes feitas
pelos agentes quando estes transacionam com o mercado em diferentes etapas do processo de
producdo, podendo ser definidos como custos de negociacgéo, de redacdo ou de cumprimento
de contratos. Fiane (2002) define que custos de transacdo ndo podem ser negligenciados pois
sdo significativos a ponto de influenciar as decisdes dos agentes econdmicos na determinacao
da melhor forma de aloca¢édo dos recursos.

Para as atividades que d&o funcionamento ao sistema econémico, Williamson (1985)
identificou cinco fatores determinantes que demonstram a existéncia dos custos de transacéo:

a) Racionalidade Limitada: caracteristica que demonstra que 0s agentes agem
racionalmente, mas eventualmente de forma limitada quando processam as
informacdes;

b) Complexidade: representa a limitag&o fisica do individuo em processar e utilizar as
informagdes de forma precisa;

c) Incerteza: caracteristica cujo efeito amplia lacunas e traz como consequéncia
situacOes ndo previsiveis, sobre as quais 0 agente passa a ter dificuldade de prevenir
riscos e problemas. A incerteza instiga a existéncia de atitudes oportunistas e
contribui para o aumento da necessidade de uma relagdo contratual, e ndo apenas
verbal. Zylbersztajn (2000, p. 29) menciona ainda que a incerteza “pode levar ao
rompimento contratual ndo oportunistico e esta associada ao surgimento de custos
transacionais irremediaveis” quando motivada pela racionalidade limitada;

d) Especificidade dos ativos: quanto maior o grau de especificidade, maiores serdo 0s
riscos e problemas, isto é, os custos de transacdo estardo mais vulneraveis se houver
especificidade dos ativos. Ativos especificos sdo bens cuja finalidade é especifica
para negociacgdo, ndo tendo o mesmo valor ou utilidade em outras negociagodes, seja
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pela ndo concretizacdo da transacdo ou pelo rompimento do contrato
(WILIAMSON, 1985):;

e) Oportunismo: caracteristica do agente que age por interesse proprio, de modo
egoista e explicito. Williamson (1985, p. 47) explica que o oportunismo “se refere a
revelacdo incompleta ou distorcida de informacdes, e especialmente aos esforcos
calculados de enganar, distorcer, desorientar, ofuscar ou de algum modo
confundir”. Williamson (1985, p. 47) menciona que “claramente, ndo fosse pelo
oportunismo, os comportamentos poderiam ser governados apenas por regras”.

A partir destes fatores que determinam a existéncia de custos de transagéo, a interagéo
entre a racionalidade limitada, complexidade e incerteza geram assimetria de informacdes,
que sdo “diferencas nas informacdes que as partes envolvidas em uma transagcdo possuem,
particularmente quando essa diferenca afeta o resultado final da transagdao” (FIANI, 2002, p.
270) e podem complicar os problemas de organizacdo econdémica (WILLIAMSON, 1985, p.
47).

2.2 A natureza juridica dos contratos e o tratamento contabil dos custos de transagao

Os contratos séo instrumentos juridicos que representam o acordo efetuado entre duas
ou mais partes e estabelecem um regulamento de acdes as partes interessadas (PEREIRA,
1997). A Teoria Geral dos Contratos define que ha alguns principios basicos que regem 0s
contratos: a liberdade das partes ou autonomia da vontade, a forca obrigatdria do
cumprimento, a relatividade dos efeitos contratuais (limitagdo contratual entre as partes), a
boa fé objetiva, o equilibrio econémico entre as partes, e a funcdo social do contrato que
reflete a relacdo entre o consensualismo e a autonomia da vontade (ULIANA, 2017).

Os trabalhos de Hart e Holmstrém, premiados pelo Prémio Nobel de Ciéncias
Econbmicas de 2016 por suas contribuicBes a teoria dos contratos, demonstram que as
economias modernas sdo ligadas por inimeros contratos. Dentre suas conclusdes cientificas
esta a afirmagdo de que “o desenvolvimento das formas contratuais é parte fundamental do
desenvolvimento politico, econdmico e social das sociedades civilizadas” (PROJURIS, 2019,
p. 01).

Uma vez que podem efetivar-se a partir de diferentes transac@es, ha diferentes tipos de
contratos. Em relacdo a andlise da existéncia de custos de transagdo, Fiani (2002, p. 7)
menciona a necessidade de analisar se cada contrato se ajusta a configuracdo da operacdo e
apresenta quatro modelos basicos de contrato:

e Contratos que especificam no presente um determinado desempenho no futuro;

e Contratos que especificam no presente um determinado desempenho no futuro,
condicionada a ocorréncia de eventos definidos antecipadamente, isto €, contratos
de clausulas condicionais;

e Contratos de pouca duragéo, realizados apenas nos momentos em que as condigdes
necessarias para a realizacdo da transacdo efetivamente se concretizam, isto €,
contratos de curtos prazos sequenciais;

e Contratos estabelecidos no presente, com o direito de selecionar no futuro um
desempenho especifico dentro do conjunto de desempenhos estipulado
previamente, isto é, mediante o estabelecimento de uma relacdo de autoridade.

Em transacGes comerciais, 0 processo de tomada de decisdo na compra/venda abrange
a redacdo do contrato, sendo que o preco da operacao é elemento essencial na negociacdo. Em
se tratando de contratos de compra e venda para entrega futura, a qualificacdo dos agentes de
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compra é um dos principais fatores para a formacao de preco de venda e isso deve-se ao fato
de que a hipotese de existéncia de custos de transacdo é acertiva (OLIVEIRA, 1998 apud
TRAPP, 2010). Neste caso, é fundamental a andlise de contratos para verificacdo da
existéncia de elementos que geram custos de transagdo, porém a especificidade de ativos é
certamente presente, dada a natureza do contrato.

Sob a perspectiva contabil, o tratamento dado aos custos de transacdo sdo
regulamentados pelo Pronunciamento Técnico — CPC 08 / Norma Brasileira de Contabilidade
— NBC TG 08. Tal norma menciona que os custos de transagdo poderéo ser reconhecidos,
mensurados e divulgados somente quando forem resultantes de operacfes negociadas através
do mercado financeiro.

Incorridos na distribuicdo primaria de acdes ou bdnus de subscri¢do, na aquisicdo e
alienacdo de agdes proprias, na captacdo de recursos por meio da contratacdo de
empréstimos ou financiamentos ou pela emisséo de titulos de divida, bem como dos
prémios na emissdo de debéntures e outros instrumentos de divida ou de patriménio
liquido (frequentemente referidos como titulos e valores mobiliarios — TVM) (NBC
TG 08, 2010).

Contabilmente, os custos de transacdo sdo considerados gastos incrementais e podem
incluir gastos com elaboracdo de documentos, remuneracdo de servicos profissionais de
terceiros, gastos com publicidade, taxas e comissdes; custos de transferéncia; custos de
registro etc. Os custos de transacdo nao incluem &gios ou desagios na emissao dos titulos e
valores mobiliérios, despesas financeiras, custos internos administrativos ou custos de
carregamento (NBC TG 08, 2010).

E importante observar que, sob a perspectiva econdmica, 0s custos de transacio estdo
vinculados as formas de organizacdo e coordenacdo da atividade econémica, podendo
influenciar diferentes meios de alocacdo dos recursos produtivos. Por isso, é dado que o
sistema de precos € o fator de coordenagdo dos recursos produtivos no mercado, e na firma
esta funcdo é desempenhada por relacdo de autoridade. Com isso, quanto maior for a
internalizaco de transacBes sob a organizacdo da firma, maiores serdo os custos (PONDE,
1994).

Assim, relacionando a perspectiva contabil com a perspectiva econdmica, concebe-se
que o reconhecimento contabil dos custos de transacdo é limitado, uma vez que restringe-se
aos custos percebidos quando movimenta-se titulos e acbes nas bolsas de valores.
Consequentemente, 0s demais custos de transacdo, percebidos também nas diversas
operacOes, tanto de empresas de pequeno, médio ou grande porte, serdo reconhecidos
contabilmente como custos, gastos ou despesas conforme a sua natureza especifica, como por
exemplo, honorarios advocaticios quando ha contratagdo para confeccdo de contratos,
despesas financeiras diversas, dentre outras.

A sessdo seguinte apresenta os meétodos e técnicas utilizados no desenvolvimento
deste estudo.

3 Metodologia

Concebe-se que este estudo possui natureza qualitativa e descritiva. Richardson (1999,
p. 80) descreve que “os estudos que empregam uma metodologia qualitativa podem descrever
a complexidade de determinado problema, analisar a interacdo de certas variaveis,
compreender e classificar processos dindmicos”. Sobre a pesquisa descritiva, Vergara (2019,
p. 50), menciona que tem o intuito de “expor caracteristicas de determinada populacdo ou
fenbmeno, sem o0 compromisso de explicar os fenbmenos que descreve, embora sirva de base
para tal explicagao”. Uma vez que a preocupacdo central desta pesquisa € analisar 0s custos
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de transacdo presentes especificamente em operacGes de venda antecipada, descrevendo-0s 0s
elementos que determinam sua existéncia e as possiveis implicagdes advindas destes custos,
justifica-se a utilizacdo dos métodos qualitativo e descritivo.

Utilizou-se como objeto de pesquisa uma empresa situada no municipio de Araruna-
PR, cuja atividade econdmica fim é a fabricacdo de méaquinas e equipamentos para industria
de farinha de mandioca e derivados. Esta empresa desenvolve atividade fabril apenas por
encomenda, cuja transacdo de compra e venda é efetuada apds negociacdo do produto a ser
fabricado através de um contrato formal.

Para coleta dos dados, utilizou-se a pesquisa documental e entrevista semiestruturada.
A empresa objeto de estudo possui um contrato formal com texto padréo, utilizado como base
de negociacdo nas operagdes de comercializacdo. Tal contrato foi lido e analisado a luz da
Teoria dos Custos de Transacdo, de modo a identificar, comparar e descrever 0s custos de
transagdo nele presentes.

Durante o processo de leitura do contrato, foram realizadas interpretacbes das
clausulas contratuais, além de analises da concordancia da pratica comercial em relacdo aos
detalhes descritos no contrato. A partir disso, foram realizadas anotagbes de todas as
informacBes extraidas do contrato em relacdo aos custos de transacdo, bem como, as
interpretagdes e consequéncias identificadas.

A técnica de entrevista semiestruturada foi utilizada para complementacdo das
informacdes anteriormente extraidas do contrato. Foram dirigidas perguntas abertas, com o
intuito de esclarecer as informagbes do contrato, além de informacgdes sobre a pratica e a
realidade organizacional. A entrevista foi realizada com o proprietario da empresa objeto
deste estudo.

A sessdo seguinte apresenta os resultados da pesquisa descritiva.

4 Resultados da pesquisa

Esta sessdo apresenta a andlise efetuada sobre o contrato de compra e venda de
equipamentos e instalacbes para industria de farinha de mandioca e derivados, de uma
organizacao cujo nome empresarial foi mantido em sigilo, situada no municipio de Araruna —
PR. A empresa é optante pelo regime tributario Simples Nacional. O contrato analisado é um
modelo padréo utilizado pela empresa para vendas sem qualquer tipo de financiamento, pelo
qual sdo estipuladas a forma de pagamento e todas as demais condicBes da operagdo
transacionada.

O primeiro passo deste estudo foi analisar, a luz da Teoria dos Custos de Transacao,
quais elementos geradores de custos de transacdo estdo presentes no contrato de
comercializacdo antecipada com entrega futura. Foram identificadas vérias situacdes que
geram custos de transacdo, bem como os possiveis efeitos e consequéncias. Juntamente com
os elementos identificados, apresenta-se quais custos de transacdo sdo gerados, que é 0
segundo objetivo especifico deste estudo.

A primeira clausula apresenta um detalhamento das caracteristicas do produto
comercializado, o qual é objeto do contrato. Verificou-se que ha forte presenca de
Especificidade de Ativos, uma vez que o produto comercializado sempre apresenta medidas
especificas. Caso o vendedor ndo fabrique um produto com as medidas e especificacdes
definidas no contrato, o produto ndo servird para o cliente e dificilmente serd passivel de
comercializacdo para outro cliente.

Ao indagar o proprietario da empresa a respeito das implica¢fes sobre a fabricagdo de
equipamento com finalidade especifica ao cliente, ressaltou-se a necessidade de “cuidados na
elaboragdo do prego de venda”. Com isso, foi identificado que a margem de lucro atribuida ao
equipamento na elaboracdo do seu preco de venda é superior a margem de lucro de
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equipamentos comuns, ou seja, que facilmente seriam vendidos a outro cliente. Apesar disso,
a margem de lucro ndo pode ser tao superior a ponto de inviabilizar a negociacao de venda.

Identificou-se que, nestes casos, a margem de lucro aplicada na formacdo do preco de
venda é afetada positivamente pela quantidade de tempo e esfor¢os gastos na negociacao e
fechamento do contrato, e pelo tamanho e quantidade de equipamentos a serem fabricados ao
cliente. Da mesma forma, a margem de lucro é afetada negativamente pela demanda de
producdo existente (ja negociada e em fila de fabricacdo) na empresa e pela possibilidade de
perda da negociagdo a concorréncia. Cabe ressaltar que a Unica empresa concorrente é alemd,
0 que exigiria negociacdo por meio de importagéo.

Ainda na primeira clausula h& informacdes adicionais ao produto fabricado, mais
especificamente sobre sua instalacdo no local de destino. Neste item, o0 vendedor sugere que 0
comprador contrate servico de terceiros para a instalacdo do equipamento, e da a opcao de o
préprio vendedor realizar a montagem e desmontagem do equipamento, mediante pagamento
a parte.

Sobre isso, destaca-se a existéncia de incerteza e possivel assimetria de
informacdes. O elemento incerteza foi identificado pois o cliente tem a opcdo de contratar o
servico de terceiros para instalacdo do equipamento, mas dificilmente terd certeza de haver
servico terceirizado com conhecimento e técnica suficiente para a prestacdo deste servico
especifico. Em relacdo a assimetria de informacoes, deve-se ao fato de haver conhecimentos
diferentes entre comprador e vendedor sobre a instalagcdo do produto comprado/vendido e essa
diferenca pode afetar o resultado financeiro da operacdo, principalmente para o comprador
que possivelmente ndo detém todas as informagdes necessarias para a decisdo entre contratar
a propria empresa para instalacdo do equipamento ou terceirizar. Neste caso, a presenca de
incerteza e assimetria de informacdes gera custos de transacdo, o qual é refletido em possiveis
custos adicionais na instala¢do do produto comprado.

Os itens Il e 1V da primeira clausula mencionam ainda a responsabilidade que o
comprador possui sobre a instalacdo elétrica e isolamento térmico do equipamento comprado.
Sobre isso, identificou-se também a presenca de assimetria de informacdes, incerteza e
racionalidade limitada, pois as especificacbes técnicas deveriam conter informacdes
suficientes para que o equipamento seja corretamente instalado e ndo acarrete prejuizos na
operacdo. Apesar de haver indicacdes e especificaches técnicas para instalacdo do
equipamento, e o0 contrato especificar a necessidade de contratacdo de empresa especializada
para realizacdo do isolamento térmico do equipamento, quanto maior for a especificidade do
ativo, maior sera a incerteza e a possibilidade de haver assimetria de informacdes e
racionalidade limitada. Neste caso, a presenca de incerteza, assimetria de informagdes e
racionalidade limitada gera custos de transacdo, possivelmente transformados em custos
adicionais na instalacdo do produto comprado.

A clausula 2° menciona informagGes sobre a conservacdo e uso do bem adquirido.
Identificou-se a presenca de incerteza e assimetria de informagdes nesta clausula. A
incerteza esta presente pois o contrato especifica a responsabilidade da compradora sobre a
limpeza, uso, manuseio e conservacdo do equipamento comprado. O vendedor oferece
instrucGes de uso, porém ha situacdes ndo especificadas que podem acarretar em estragos. A
assimetria de informagdes esta presente, pois se 0 comprador e o vendedor nédo tiverem pleno
conhecimento sobre as condi¢des durante montagem e manuseio da maquina, € possivel que
situacOes ndo especificadas no contrato surjam e gere mais custos de transacdo que resultam
em custos de producéo adicionais.

Ao encerrar as negociacdes e firmarem contrato, fica estipulado entre as partes o valor
total estabelecido e as formas de pagamentos. Tais condi¢Ges foram especificadas nas
clausulas 4° e 5° do contrato. O contrato descreve que, se houver inadimpléncia e a empresa
compradora ndo se pronunciar para possivel esclarecimento ou um novo acordo, a clausula
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12° que menciona que a parte que infringir alguma clausula do contrato incorrera uma multa
de 20% do valor do contrato, serve como amparo a empresa vendedora.

O contrato prevé que a inadimpléncia de qualquer parcela podera ocasionar o
interrompimento da fabricacdo dos produtos, gerando custos operacionais para as duas
empresas: a compradora em relacdo aos investimentos ja pagos pelo produto encomendado, e
a vendedora pelos recursos ja empregados no produto encomendado. Com isso, verifica-se a
existéncia de incerteza em relacdo ao recebimento (vendedor) e, por outro lado, a existéncia
de oportunismo em relagdo ao pagamento (comprador). Nestes casos, 0 oportunismo gera
custos de transacdo, que por sua vez resulta em custos operacionais ndo previstos pelo
vendedor.

Em relacdo a garantia da transacdo, os direitos previstos por cada parte requerem
observacgdo da parte contraria, uma vez que pode ser gerador de custos. Consta especificado
na Clausula 9° que ndo havera garantia caso haja dano no equipamento e este estiver
desmontado, modificado ou reparado, ou caso a avaria do equipamento tenha sido causada por
manuseio errdneo, descumprimento das instrucdes dadas pela vendedora, por sobrecarga, ou
seja, por dano comprovadamente voluntario, ou ainda falta de manutencdo preventiva.
Embora especificada as situacGes onde ndo ha garantia, tal previsdo permite o surgimento de
oportunismos, pois varias situagdes podem ser “geradas” a fim de aproveitar-se da garantia
(no caso do comprador) ou da ndo garantia (no caso do vendedor). Por outro lado, a
assimetria de informacdes por parte da empresa compradora pode contribuir para a néo
aplicacdo da garantia prevista no contrato, uma vez que a falta de informacbes é fator de
riscos neste caso. Com isso, verificou-se que, em relagdo a garantia dos produtos, a existéncia
de oportunismo e assimetria de informacdes indica o possivel surgimento de custos de
transagéo, que podem gerar perda do investimento realizado pela empresa compradora.

Por fim, a Clausulas 11° prevé que a transa¢do negociada via contrato possui carater
irrevogavel, com declaracdo de desisténcia do direito de arrependimento (conforme previsto
no Artigo 1095 do Cadigo Civil), estando os herdeiros ou sucessores, inclusive, responsaveis
pelo cumprimento do contrato. E a Clausula 12° prevé a imposicdo de multa pecuniaria
equivalente a 20% do valor contratual caso alguma clausula seja infringida, além da
indenizacdo por perdas e danos, caso haja. Ambas as clausulas asseguram a ndo existéncia de
custos de transacdo para a vendedora, em relagdo a perdas absolutas sobre o equipamento
vendido.

Em suma, percebe-se que os elementos geradores de custos de transacdo sempre
apontam para o agente comprador, ou seja, em sua maioria, 0s custos de transacdo sdo
gerados para o comprador, mesmo a transacdo sendo realizada através de contrato formal,
com garantias legais. Existem ainda custos de transacdo gerados apenas para a empresa
vendedora e outros gerados para ambas as partes, porém em menor quantidade. E possivel que
a geracéo de custos de transacdo em maior quantidade ao agente comprador seja proporcional
ao tamanho do risco do negocio, uma vez que trata-se de compra de equipamento de grande
porte, cujo ativo é classificado como especifico.

Verificou-se também que os custos de transacdo refletem ao comprador elevacdo do
preco de aquisi¢do do equipamento, possivel aumento dos custos de instalacdo e possiveis
perdas do investimento/imobilizado adquirido. Para o vendedor, os custos de transacao
refletem possiveis custos de producdo adicionais. Assim, a incidéncia de custos de transacdo
prejudica tanto o agente vendedor mas, principalmente, o agente comprador. O Quadro 1
demonstra os tipos de custos que envolvem a negociacgao analisada.

Quadro 1 — Tipos de custos identificados.

Elementos geradores de

Situacao custos de transacdo

Consequéncia Agente afetado
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Afeta a determinacdo da
margem de lucro (quanto
mais especifico for o
1 Produto_ comercializado Especificidade do ativo ativo, maior serd a Comprador
sob medida margem de lucro
aplicada), elevando o
preco do equipamento
fabricado.
Instalacdo  local do
. Incerteza S x
equipamento sob . . Custos adicionais ndo
2 oo Assimetria de . ; < Comprador
responsabilidade do . ~ previstos na instalagdo
informacdes
comprador
Instalagdo  elétrica e
. P Incerteza
isolamento térmico do . . L x
- Assimetria de Custos adicionais néo
3 | equipamento sob . ~ . ; x Comprador
1 informagoes previstos na instalagéo
responsabilidade do Racionalidade limitada
comprador
Limpeza, uso, manuseio
e conservacao do Incerteza Custos  de roducio
4 | equipamento sob Assimetria de stos - de — produg Vendedor
1 . ~ adicionais ndo previstos
responsabilidade do informacdes
comprador
Inadimpléncia de
qualquer parcela . x
5 | ocasiona interrupcdo da Oportunismo CU.St.OS . de~ pro.dugao Vendedor
e Incerteza adicionais ndo previstos
fabricacéo do
equipamento
Dano ,cpmprovadamente Oportunismo Perdas no investimento
voluntério ao - : .
6 . Assimetria de ou do valor ativo Comprador
equipamento ou falta de . ~ . i .
< . informagdes imobilizado adquirido
manutencéo preventiva

Fonte: Dados da pesquisa.

Em seguida, analisou-se qual o tratamento contabil deve ser dado aos custos de
transagdo presentes nas negociagOes objeto deste estudo. Dadas as situagOes geradoras de
custos de transacdo identificadas, conforme demonstra o Quadro 1 e mediante o fato de que as
transagOes analisadas ndo foram objeto de comercializacdo por meio do mercado financeiro,
conclui-se que é extinta a necessidade de observacédo ao regramento contido na NBC TG 08.

Em relagdo a margem de lucro afetada, é necessario que tal consequéncia seja
considerada na aplicacdo do Mark-up para formacdo do preco de venda. Uma vez que 0s
custos de transacdo afetam a margem de lucro positivamente, ou seja, implicam em aumento
da margem aplicada, conclui-se que os custos de transacdo contribuem para 0 aumento da
receita operacional do agente vendedor.

Em relacdo aos custos de producgdo afetados, é necessario contabilizd-los de acordo
com os principios e legislacdo contabeis vigentes. Uma vez que sua evidenciagdo se da por
intermédio do Resultado do Exercicio, conclui-se que os custos de transa¢do implicam em
reducdo do lucro operacional.

A sexta situacdo identificada, conforme demonstra 0 Quadro 1, aponta para a
possibilidade de incidéncia de aumento dos custos de investimento ou perdas do ativo
imobilizado, conforme especificidade do comprador. Em se tratando de aumento dos custos
de investimento, conclui-se que os custos de transacdo podem contribuir para 0 aumento do
ativo. Em se tratando de perdas do ativo imobilizado, conclui-se que os custos de transagéo
podem implicar em reducéo do ativo.

Finalizada as analises desta investigacdo empirica, a sessao seguinte apresenta as
consideracdes finais do estudo.
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5 Consideracoes finais

Este estudo foi direcionado a identificar quais sdo 0s custos de transacao presentes na
comercializacdo de equipamentos para industria de farinha de mandioca e derivados e como
estes custos podem afetar os resultados contabeis.

Conclui-se que os custos de transacéo afetam o agente vendedor, mas, principalmente,
sdo gerados para 0 agente comprador. Para o agente vendedor, os custos de transacao refletem
possiveis custos de producédo adicionais, o que eleva os custos do equipamento fabricado. Para
0 agente comprador, os custos de transacdo elevam o preco de aquisicdo do equipamento,
podem implicar em aumento dos custos de instalacdo e podem implicar em perdas de
investimento ou de valor do ativo imobilizado adquirido.

Por fim, conclui-se que, neste caso, ndo ha possibilidade de observacdo as regras
contidas na NBC TG 08, devendo haver contabiliza¢do dos itens financeiros e nao financeiros
através das regras gerais da contabilidade gerencial e da contabilidade geral.

Cabe ressaltar que tais resultados ndo podem ser generalizados, uma vez que as
situacBes analisadas sdo especificas da firma objeto de estudo. Dessa forma, em outras firmas,
as mesmas situacfes podem afetar o patriménio de diferentes formas, necessitando novas
analises.

Sdo sugestbes para futuras pesquisas a andlise das diferentes alternativas para a
reducdo ou eliminacdo dos custos de transacdo existentes no contrato; e a analise da influéncia
do nivel de especificidade do ativo e sua composi¢do para os diferentes agentes econdmicos.
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